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1 INTRODUCAO

Entende-se hoje que alguns tipos de bonificagdes, conforme concedidas por
fornecedores do ramo comercial de determinadas mercadorias em favor de seus
adquirentes (clientes), os quais poderdo inclusive destina-las a revenda, seriam
reputados como verdadeiros descontos comerciais, e a depender dos termos
contratuais e condicoes dispostas, considerados como proprio preco praticado
entre as partes na operag¢ao mercantil.

Nesse sentido, a praxe de mercado, assim como 0s costumes comerciais rei-
teradamente praticados entre as partes, se veem como extremamente relevantes
para fins da adequada depuracédo dos caracteres negociais subjacentes ao con-
trato de compra e venda no fornecimento e aquisicdo de mercadorias.

Isso quer dizer que nem o fornecedor deve pagar mais tributo nessas situagoes,
nas quais se concedem descontos sobre os precos praticados em uma relacéo
mercantil de carater continuado, nem - muito menos - o comprador ha de arcar
com um acréscimo de carga tributaria na sua operacdo comercial de revenda,
uma vez que adquire as mercadorias por um preco teoricamente ja ajustado,
portanto insusceptivel de incidéncia da Contribuicdo ao Programa de Integra-
cdo Social (PIS) e da Contribuicdo para o Financiamento da Seguridade Social
(Cofins), haja vista ndo representar nem um ganho, nem - muito menos - uma
riqueza nova ao beneficidrio de tais descontos.

Isso se delimita, além de outros aspectos, a partir de um critério temporal em
relacdo ao momento em que a bonificacdo € concedida pelo fornecedor desses
produtos ao seu adquirente. Caso tal benesse (bonificagio) tenha sido concedida
antes mesmo de concluida a venda desses produtos, equipara-se tal fendbmeno a
uma espécie de desconto incondicional e, portanto, ndo estando sujeita ao con-
ceito juridico-tributario de receita para ambas as partes. Tal racional se justifica
pela propria logica de formacdo e ajustes de preco (fendmeno denominado de
precificagdo), que pode liviemente ocorrer até o momento em que determinado
produto efetivamente é faturado ao seu comprador.

Antes mesmo de se perquirir acerca da eventual incidéncia tributaria sobre
tais situacoes, importante definir qual 0 momento que deve ser considerado
pelas partes envolvidas na relagdo mercantil para fins de precificagdo e reconhe-
cimento da receita atrelada a operagdo mercantil correspondente.

Deve-se ter em conta que o instante concernente ao que se denomina
usualmente de "faturamento” de um determinado produto deve coincidir exa-
tamente com o momento de reconhecimento de receita atrelada a operagdo
de venda, visto que o dito faturamento nada mais representa que a espécie do
género "receita”, por se referir, mais especificamente, ao que se reconhece como
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receita bruta da empresa, em conformidade com o artigo 12 do Decreto-lei n.
1.598/1977, em sua nova redacéo dada pela Lei n. 12.973/2014. Em outras pala-
vras, 0 momento em que se concluiu o processo de faturamento de um deter-
minado bem deveria coincidir, sob o aspecto temporal, com o exato instante do
reconhecimento da receita atrelado a venda de mercadorias.

Nesse contexto, como bem consignado pelo proprio Supremo Tribunal Fede-
ral (STF): "Para fins de definicdo da base de calculo da Contribuigdo ao PIS, da
COFINS e demais espécies tributarias, receita bruta e faturamento sdo expres-
s6es sindbnimas"’; de forma que, para fins de venda de mercadorias, ela corres-
ponderia a0 montante correspondente ao preco conjunto das mercadorias ven-
didas. Assim, conclui Bulhdes Pedreira que a "receita bruta das vendas e servicos
¢ formada pelo preco de bens vendidos por conta propria [...]"%

Nesse mesmo sentido, a Lei Complementar n. 70/1991, inclusive, ao tracar qual
seria a base de calculo para fins das contribuicdes ao PIS/Pasep, antes mesmo da
Emenda Constitucional (EC) n. 20, estabeleceu: "A contribuicio de que trata o artigo
anterior [..] incidird sobre o faturamento mensal, assim considerado a receita bru-
ta das vendas de mercadorias, de mercadorias e servicos e de servico de qualquer
natureza". Assim, o que aqui se discute, portanto, ndo seria a maior abrangéncia do
conceito de "receita” (género) em relagdo ao conceito de “faturamento” (espécie), o
que ndo € o particular objeto do presente estudo, mas meramente a coincidéncia que
se verifica, sob 0 aspecto temporal, entre as situacdes em que (i) se conclui a venda
com definitiva precificagio das mercadorias transacionadas e (i) o momento de cor-
respondente reconhecimento dessa receita para fins tanto contabeis quanto fiscais.

Tal anélise se faz de crucial importancia para fins de se definir qual seria
a natureza juridica da bonificacdo comercial quando configura um verdadeiro
desconto comercial no prego praticado entre as partes contratantes, de forma a
pontuar a necessidade de se desvincular, total e definitivamente, o momento de
emissdo do documento fiscal, assim como o denominado desconto “em nota", da
devida definicdo acerca da natureza tributaria de tais bonificacoes.

Ha de se ressaltar, ainda, que também ha situacées em que, embora nao se
visualize com uma maior clarividéncia esse carater de incondicionalidade refe-
rente aos descontos comerciais, pode-se dizer que, invariavelmente, represen-
tam ajustes no preco praticado, ndo podendo configurar igualmente como recei-
ta, seja ao vendedor, seja ao adquirente, o que se demonstra a partir de praticas
comerciais reiteradas incorporadas aos costumes de mercado, servindo de fonte,
inclusive, a devida interpretacdo dos negocios juridicos comerciais.

1. STF, ARE 711986/DF, Rel. Min. Luiz Fux, j. 28.11.2014, DJe 03.12.2014.
2. PEDREIRA, José Luiz Bulhdes. Imposto de renda: pessoa juridica. Rio de Janeiro: Justec, 1979. p. 187.
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2 MOMENTO DO RECONHECIMENTO DE RECEITA PARA FINS CONTABEIS E FISCAIS
NO CONTRATO DE COMPRA E VENDA MERCANTIL

No que se refere ao momento do reconhecimento de receitas para fins da
contabilidade, ha de se ressaltar que o antigo Pronunciamento Técnico CPC n.
30 (R1), § 14, ja trazia algumas condicbes e critérios importantes, a fim de que,
se atendidos, a receita pudesse ser verificada e registrada, em que se destacou
(i) a transferéncia de riscos e beneficios; (i) o fato de o valor da receita poder ser
confiavelmente mensurado; (i) probabilidade de que os beneficios econdmicos
deverdo fluir para a entidade; (iv) as despesas incorridas e correlacionadas a essas
receitas também poderem ser confiavelmente mensuradas; e (v) a ndo manuten-
cdo de envolvimento continuado na gestéo dos bens vendidos, e que continuaram
existindo na normativa contabil, como se verifica a partir da entrada em vigor do
Pronunciamento Técnico CPC n. 47, que veio no contexto de implementagdo de
uma nova orientacao mais abrangente e completa para tratar do reconhecimento
de receitas frente aos diferentes instrumentos negociais e contratuais, conforme
norma correlata do IFRS 15 (Revenue from Contracts with Customers).

Nesse contexto de evolucédo e aperfeicoamento da normativa contabil, di-
versos pronunciamentos contabeis foram substituidos pelo IFRS 15 [ Pronuncia-
mento técnico CPC n. 47, como o que trata de contratos de construcao (IAS 11/
CPC 17), programas de fidelidade (IFRIC 13/ CPC 30 - Interpretacdo A), recebi-
mento em transferéncia de ativos de clientes (IFRIC 18/ ICPC 11), receitas (IAS 18/
CPC 30), dentre outros.

Assim, o atual Pronunciamento Técnico CPC n. 47, que regula o reconheci-
mento de receitas, afirma que o “controle de um ativo se refere a capacidade
de dirigir 0 uso e obter substancialmente todos os beneficios remanescentes
do ativo". Nesse sentido, sem negar os requisitos ja trabalhados a partir do an-
tigo Pronunciamento CPC n. 30, o Pronunciamento CPC n. 47 estabelece que a
transferéncia do denominado “controle do ativo” a um cliente se da quando da
transferéncia dos direitos relativos ao bem (ativo), de modo que a capacidade do
cliente em receber os beneficios desse bem é representada por seu direito (i) aos
fluxos de entrada de caixa ou (i) a redugdo dos fluxos de saida de caixa gerados
pelos ditos bens ou servicos. Isso significa que, quando da transferéncia de con-
trole, o cliente (adquirente) é o Unico possuidor do direito de uso do bem durante
a sua vida econdmica remanescente ou possuidor do direito de o consumir nas
suas proprias operagées. Assim também, no Pronunciamento Conceitual Basico
(R1), receita é definida como:
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aumentos nos beneficios econdmicos durante o periodo contabil, sob a forma de
entrada de recursos ou do aumento de ativos ou diminuicdo de passivos, que re-
sultam em aumentos do patrimonio liquido, e que ndo estejam relacionados com a
contribuicdo dos detentores dos instrumentos patrimoniais.

Acerca das condicoes para que se possa reconhecer uma receita, por exem-
plo, na compra e venda de um produto ou bem, Eldon S. Hendriksen e Michael F.
Van Breda esclarecem o sequinte:

Resumindo, portanto, os principios contdbeis geralmente aceitos determinam que
a receita e, portanto, o lucro devem ser reconhecidos nas demonstracdes contabeis
quando os seguintes critérios sdo atendidos:

1. Deve ter sido acrescentado valor pela empresa a seu produto.

2. 0 nivel de receita deve ser mensuravel.

3. A mensuragdo deve ser verificavel e relativamente isenta de distorcdes.

4. Deve ser possivel estimar as despesas correspondentes com um grau razoavel de
precisdo’.

Com isso, ndo pode ser atribuido um acréscimo de valor a um produto que,
por exemplo, ndo corresponda a realidade negocial acordada entre as partes,
distorcendo aquilo que deve ser considerado como receita para fins contabeis,
e, nesse caso, por via de consequéncia, também para fins fiscais. Ha, no mais, de
0 contrato ser reputado como integralmente realizado (ou "consumado”) para
fins do reconhecimento dessa receita, como consta a contrario sensu de escla-
recimento constante do Manual de contabilidade societaria da Fipecafi: "Um
contrato estd integralmente ndo realizado na circunstancia em que a entidade
‘vendedora' ainda no transferiu os bens ou servicos prometidos ao cliente [..]".

Vale frisar, ainda, que a normativa contabil ndo estaria entdo dissociada da
realidade juridica subjacente a um contrato de compra e venda, tendo em vista que
a propria contabilidade assegura que, na maior parte dos casos, “a transferéncia de
riscos e beneficios inerentes a propriedade coincide com a transferéncia da titulari-
dade legal ou da transferéncia da posse do ativo para o comprador". Nesse sentido,
considerando uma relacdo contratual subjacente, com manifestacao de vontade,

3. HENDRIKSEN, Eldon S; VAN BREDA, Michael F. Teoria da contabilidade. Sdo Paulo: Atlas,
2007. p. 229.

4. GELBCKE, Ernesto Rubens: SANTOS, Ariovaldo dos; IUDICIBUS, Sérgio de; MARTINS, Eliseu.
Manual de contabilidade societaria: aplicavel a todas as sociedades - de acordo com as
normas internacionais e do CPC. 3. ed. Sdo Paulo: Atlas, 2018. p. 541.

5. NASCIMENTO, Suénia Oliveira de Almeida Santos do; LOPES, Renata Ribeiro. Contabilidade
de receitas, contingéncias e grupos empresariais. Sdo Paulo: FGV, 2017. p. 86.
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como bem afirma Sérgio Bento, "a contabilidade sé reconhecera qualquer mutagio
somente na execucdo das obrigagdes reconhecidas nesse contrato [..]".

Isso quer dizer que o reconhecimento de receita, nesses casos, esta subor-
dinado ao cumprimento, por parte da entidade vendedora, da obrigacdo de
performance pela entrega/transferéncia dos bens ao cliente, o que compreende
uma transposicdo de riscos e beneficios atrelados ao negdcio, algo que juridica-
mente ¢ bastante relevante.

Com isso, o reconhecimento de receita estaria atrelado ao plano da eficacia
do negdcio juridico, € ndo meramente aos seus planos de existéncia e validade,
0s quais lhe precedem temporalmente e com o primeiro ndo se confundem, ten-
do em vista, a titulo de exemplo, que uma condicao juridica, como fato futuro
e incerto, pode determinar o momento em que se pode (e deve) considerar uma
receita reconhecida para fins tanto contabeis quanto fiscais, conforme estipu-
lado em contrato.

Acerca do regime juridico das condicdes atreladas ao plano da eficacia dos
negacios juridicos, ja bem esclarecia Pontes de Miranda:

0 negocio juridico ou o ato juridico stricto sensu € condicionado, s6 0 manifestante ou
os manifestantes da vontade o conceberam, supondo que algum efeito se produzira;
mas tal suposicdo enche, logicamente, no plano da eficacia, “se..., entdo...". Para isso, de
ordinario, € preciso que se empreguem as palavras, escritas, ou orais, ou mimicas, na
medida em que o direito considere expressao o que os sinais "dizem". O que ndo impede
que as condicées se componham com as circunstancias, tacitamente: se a intencdo do
manifestante ou dos manifestantes da vontade ¢ subordinar a eficacia do que intro-
duzem no mundo juridico ao advento de algum fato (positivo, ou negativo) futuro, ha
condicdo - dita tacita - sem que tenha havido palavras, ou gestos expressivos’.

A denominada "condicao” para o direito € requisito de eficacia do negocio
juridico, sendo-lhe elemento tido como acidental, isto ¢, sujeito a deliberacdo
das partes envolvidas para que exista, seja de modo formal (escrito) ou informal
(consentimento verbal). Poder-se-ia dizer, de forma mais técnica, que o que se
condiciona legalmente para o reconhecimento de receita ndo € o surgimento do
direito ao crédito em si, mas sim o surgimento do direito ao seu efetivo ganho, o
que nos parece, a rigor, algo bem diferente da primeira situacéo.

6. BENTO, Sérgio. Tratamento tributario do dgio. In: VIEIRA, Marcelo Lima; CARMIGNANI, Zebetta
Marcarini; BIZZARRO, André Renato (Coord.) Lei 12.973/14: novo marco tributério - padroes
internacionais e contabilidade. Sdo Paulo: Quartier Latin, 2015. p. 154.

7. MIRANDA, Francisco Cavalcanti Pontes de. Tratado de direito privado. 4. ed. Séo Paulo:
Revista dos Tribunais, 1983. t. 5, p. 114.
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Embora o direito ao crédito (preco) possa surgir, por vezes, na propria for-
malizagdo (celebragdo) do contrato (negocio juridico), o direito ao seu ganho, ou
seja, o direito ao crédito qualificado pelos adjetivos de definitividade (certeza e
mensurabilidade), incondicionalidade (exigibilidade) e livre disponibilidade (con-
versdo em numerario) so surge, em determinados casos, em momento posterior
da relacdo contratual, como se passa a detalhar.

Dessa forma, encontra-se a matéria positivada na Lei n. 6.404/1976 (Lei das
Sociedades Anonimas):

Art. 187. A demonstragdo do resultado do exercicio discriminara:

[.-]

VIl - o lucro ou prejuizo liquido do exercicio € 0 seu montante por acao do capital
social.

§ 1° Na determinacéo do resultado do exercicio serdo computados:

a) as receitas e os rendimentos ganhos no periodo, independentemente da sua
realizagdo em moeda; e

b) os custos, despesas, encargos e perdas, pagos ou incorridos, correspondentes a
essas receitas e rendimentos. (grifos nossos).

Como ja dito, é justamente a ideia de ganho que fundamenta que a mera
existéncia do crédito juridico ndo é suficiente; necessario é seu ingresso (do
crédito) efetivo no patrimonio de outrem, podendo este dele dispor juridica ou
economicamente.

Em outras palavras, o vocabulo "ganho” equivale juridicamente a direito in-
condicional e definitivamente adquirido pelo seu titular, podendo o titulo juridi-
co (i.e., contrato de compra venda) que lhe da fundamentacdo ser transferido a
terceiros ou convertido em disponibilidade econémica efetiva. A definitividade,
intrinseca ao conceito de ganho, gera direito certo® de ser valida e imediatamen-
te exigido da outra parte (exigivel), assim como reconhecido como um crédito
contabil em seu favor. Bulhdes Pedreira, acerca da definicdo daquilo que seria
tomado como ganho de receita ou rendimento, assim disp0s:

Essa nocado de "ganho" torna-se mais precisa quando relacionada com o processo
de realizacdo do lucro descrito no n. 198. Na hipdtese mais simples de ganho de
rendimento de locagdo de imovel, o processo de realizagdo compreende a fixacdo
do valor estimado mediante contrato de locagao, a aquisicéo do direito de crédito
pecuniario liquido e certo a cada aluguel mensal (que ocorre com o decurso do
prazo de uso do bem) e a converséo desse crédito em moeda. No regime de caixa,

8. Possuiseu fundamento em titulo juridico preexistente.
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cada aluguel mensal € reconhecido quando recebido em moeda. No regime de
competéncia, cada aluguel é reconhecido no momento em que € ganho, o que ocor-
re quando o locador adquire (efetiva ou virtualmente) o direito de crédito do aluguel
e o poder de dispor de seu valor em moeda. O processo de realizacdo do lucro bruto
na venda de mercadoria ¢ 0 mesmo, com a diferenca de que a aquisi¢do do direito
de crédito ao preco ndo € juncdo ao tempo de uso do bem, mas da entrega ao
comprador da coisa vendida®.

Na mesma linha de raciocinio, para que seja eficaz o negocio juridico ce-
lebrado (compra e venda mercantil) no que se refere ao pagamento do preco,
podendo, portanto, ser exigido a partir de entédo, ha de se efetuar a entrega da
mercadoria. SO a partir dai pode-se falar em "ganho" para fins tributérios, sen-
do-lhe inerente a definitividade e a incondicionalidade do crédito a que se refere.
N&o ha, portanto, de se falar de mero ganho provisorio, pois este nao poderia ser
tido como uma receita tanto para fins contabeis quanto para fins fiscais.

Em disposicao normativa que trata especificamente do negdcio juridico de
compra e venda, o artigo 492 do Codigo Civil assim prescreve: "Até o momento
da tradicéo, os riscos da coisa correm por conta do vendedor, e 0s do prego por
conta do comprador”.

Para fins de uma devida interpretacdo do dispositivo normativo citado
supra, importante ressaltar que o preco pode ser algo tanto representado pro-
priamente em dinheiro como em titulo representativo de dinheiro, assim como
forma que ponha a disposicdo do vendedor a quantia correspondente aquele -
como ocorre numa abertura de crédito bancario -, como bem observado por
Enneccerus, Kipp e Wolf'.

Assim, o referido dispositivo predispde uma posicdo expressamente adotada
pelo legislador nacional relativamente a denominada Teoria do Risco, ao imputar
o risco da coisa ao vendedor e do preco ao comprador, até que haja a tradicdo do
bem, o que ndo deve ser considerado como uma regra geral em todos os orde-
namentos juridicos, como bem demonstra Enzo Roppo'" ao descrever a solucdo
adotada a partir do direito civil italiano. Em relacdo a Teoria do Risco aplicada ao
preco, esclarecedoras sdo as licdes produzidas pelo jurista alemao Karl Larenz: "El
comprador debe el precio de la compraventa en equivalencia de la prestacion del

9. PEDREIRA, José Luiz Bulhées. Financas e demonstragdes financeiras da companhia (con-
ceitos fundamentais). Rio de Janeiro: Forense, 1989. p. 489-490.

10. ENNECERUS, Ludwig; KIPP, Theodor; WOLF, Martin. Tratado de derecho civil: derecho de
obligaciones. Barcelona: Bosch, 1953. t. I, v. II, p. 101.

11. ROPPO, Enzo. O contrato. Coimbra: Almedina, 2009. p. 254-255.
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vendedor, por lo tanto, por proporcionarle éste la posesion y la propiedad
de la cosa vendida"?. (grifos nossos).

Enquanto o bem nédo houver sido entregue ao comprador, o vendedor, como
regra geral, deve arcar com os riscos do objeto negociado, tendo em vista estar
na esfera de sua propriedade, como bem pontua Caio Mario da Silva Pereira:

Na compra e venda, o vendedor corre o risco da coisa, até 0 momento da tradigéo,
porque até entdo o dominio € seu, e, como a coisa perece para o seu dono - res perit
domino - enquanto ndo se integra no patriménio do comprador, sofre o alienante o
seu perecimento e sua danificacdo'™.

Se os riscos inerentes ao preco, até a tradicdo, correm por conta do compra-
dor, isso quer dizer que ndo pode o valor correspondente ao preco ser visto como
algo definitivo ou receita do vendedor ja quando da concluséo do contrato, ja que
o futuro titular do ganho ainda ndo pode dispor, nem reverter em disponibilidade
econdmica, algo que ndo esta sob sua tutela juridica, de modo que os poderes
inerentes & propriedade (no caso do crédito), como os de usar, gozar e dispor
do que lhe pertence ndo estariam ai presentes, ndo exteriorizando um direito
reputado como tipico e inerente do proprietario, portanto.

Se ndo ha propriedade do crédito - o que so ocorrera quando de sua incor-
poracao definitiva e incondicional ao patrimoénio - ndo ha de se falar de "ganho”
de receita ou rendimento. Se ndo houve ganho de receita, por via l6gica ndo ha
receita em si.

Noutros termos, quando se efetua a venda de uma mercadoria (com a entre-
ga efetiva), o direito de dispor daquele direito, a0 menos possuindo a prerrogati-
va de ceder seu crédito a terceiros, surge, ja que passa o vendedor ou o prestador
a ter direito certo e exigivel ao preco/crédito. Até a entrega da mercadoria, 0
direito ao preco/crédito correspondente permanece adormecido, sem eficacia
juridica quanto a sua definitividade, portanto ndo podendo ainda ser valida e
imediatamente exigido.

Conclui-se, com isso, que a eficacia do negocio juridico, quanto ao direito
de crédito incondicional, definitivo e disponivel, fica na pendéncia da “condicéo”
de entrega da mercadoria, sob pena de nédo se poder falar de receita ganha ou
valor faturado.

12. LARENZ, Karl. Derecho de obligaciones. Madrid: Editorial Revista de Derecho Privado, 1959.
t. I, p. 104-105.

13. PEREIRA, Caio Mério da Silva. Instituicdes de direito civil: contratos. Rio de Janeiro: Forense,
2010. p. 164.
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Em outras palavras, o direito de exigéncia do pagamento desses produtos
(preco) so passa efetivamente a existir no momento em que o cumprimento
de sua entrega ocorre. Caso contrario, o direito potencial a contraprestacdo é
inexigivel, fazendo que o vendedor arque com os riscos do negocio até que a
mercadoria chegue as maos do destinatario. So ai, pode-se dizer, com seguranca,
que a receita estard acobertada por seu carater de definitividade. Assim, pode o
comprador invocar a clausula exceptio non adimpleti contractus frente ao ndo
surgimento efetivo do direito a contraprestacdo (crédito), ou pode pleitear a
propria rescisao do contrato, quando do eventual inadimplemento comprovado
e gravado de irreversibilidade.

Tal concepgéo se torna ainda mais relevante se levar-se em conta que existe
a tradicdo no Brasil de se reconhecer receita antes mesmo de se transferirem
riscos e beneficios da operacdo ao comprador das mercadorias, com base em
mera emissdo do documento fiscal. Edison Carlos Fernandes bem esclarece tais
situacoes:

Pela tradicéo brasileira de sequir a orientacdo da legislacdo tributaria, o registro
da receita de vendas, da prestacdo de servico ou da cesséo de direito se dava no
momento da emissdo da respectiva nota fiscal. Ocorre que a emissao da nota fiscal
ndo equivale, na sua esséncia, ao cumprimento do regime de competéncia. Havera
essa coincidéncia (emissdo de nota fiscal e regime de competéncia) se a mercadoria
for entregue ao adquirente juntamente com a nota fiscal; do contrario, havendo
previsdo contratual de que a entrega seja feita no estabelecimento do adquirente, a
expensas do fornecedor, o regime de competéncia somente sera observado se o re-
gistro contabil da venda for feito no momento em que a mercadoria € efetivamente
entregue no local de destino [..]'*.

A partir dai, podem-se identificar algumas situacoes em que ndo necessaria-
mente havera uma coincidéncia entre o momento em que se emite o documento
fiscal (nota fiscal de venda) e 0 momento em que se deve considerar o reconhe-
cimento de receita para fins juridico-tributarios. Com isso, ndo se devem estra-
nhar ajustes de preco (por parte do vendedor) ou ajustes de custo (por parte do
comprador) que se ddo em momento posterior & emissdo do documento fiscal e
que deverdo, necessariamente, impactar diretamente na receita que esta sendo
reconhecida com base no valor efetivamente faturado.

14. FERNANDES, Edison Carlos. Imposto de Renda da Pessoa Juridica - IRPJ e Contribuicéo
Social sobre o Lucro Liquido - CSLL. Sdo Paulo: Atlas, 2015. p. 37.
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Com isso, ha situagcdes em que o comprador tem de reconhecer um valor
a titulo de reducéo de custo de aquisicao de mercadorias destinadas a posterior
revenda, ndo se confundindo com uma receita - nem da perspectiva do vendedor,
nem do comprador.

Isso reforca a imprecisdo e a incoeréncia - como serd melhor detalhado - em
se eleger o documento fiscal (nota fiscal de venda) como instrumento probandi
da incondicionalidade de determinado desconto que esta sendo concedido pelo
fornecedor, com a imposicao de seu destaque ou informacdo em nota, como
vém erroneamente procedendo as autoridades fiscais.

Em resumo, as bonificacdes oferecidas pelo vendedor ao comprador, portan-
to, seja no momento da operacdo de compra e venda, seja em evento posterior,
tém carater de ajustes de preco e ndo de receita. Conforme esclarece o professor
Eliseu Martins: "No caso de descontos comerciais e abatimentos, ndo ha duvidas:
devem ser considerados como reducao do preco de aquisicao"™.

Como sera detalhado, tais concessées normalmente sao operacionalizadas
por meio de descontos nas transagdes comerciais, ou até mesmo na entrega
de mercadorias em quantidades superiores aquelas adquiridas que, em final de
contas, acarretam os mesmos efeitos para a empresa adquirente das merca-
dorias transacionadas. Contudo, os mecanismos acima mencionados (desconto
puro, bonificagdo em mercadorias etc.) ndo podem ser considerados as Unicas
possibilidades para a concesséo de tais benesses. As praticas comerciais atuais
também atuam com outros modelos de bonificagdo comercial, como, por exem-
plo, o rebate financeiro, que, a0 nosso ver, possui caracteristicas muito similares
as dos mecanismos ja tipicamente conhecidos.

Seguindo as orientacdes contabeis e legais, temos que a concessdo de des-
contos, a entrega de mercadorias em quantidades superiores aguelas adquiridas,
bem como o recebimento de valores a titulo de bonificacdo, seriam contabiliza-
dos como ajustes de preco e, em sendo assim, ndo transitariam diretamente pelo
resultado da empresa recebedora dos valores. Ainda que transitassem, repre-
sentariam apenas uma recomposi¢do patrimonial do custo das mercadorias co-
mercializadas pela entidade, e ndo uma receita, como ja bem vinha entendendo
o antigo Conselho de Contribuintes:

BONIFICACAO DE MERCADORIAS. NAO INCIDENCIA. Nio se subsumem ao conceito
de faturamento, nem do conceito de receita, a obtengdo de descontos mediante
a bonificacdo de mercadorias, eis que tais vantagens nédo se originam da venda

15. MARTINS, Eliseu. Contabilidade de custos. 6. ed. Sdo Paulo: Atlas, 1998. p. 126.
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de mercadorias nem da prestacao de servigos, mas estao ligadas essencialmente a
operagdes que ensejam custos e nédo receitas.
(2° CC, 32C, RV 223.405, Rel. Cons. José Henrique Longo, j. 18.05.2005)

BONIFICACAO DE MERCADORIAS. NAO INCIDENCIA. Nio se subsumem ao conceito
de faturamento, nem do conceito de receita, a obtengdo de descontos mediante
a bonificacdo de mercadorias, eis que tais vantagens ndo se originam da venda
de mercadorias nem da prestacao de servigos, mas estao ligadas essencialmente a
operagdes que ensejam custos e ndo receitas. Recurso provido em parte.

(2° CC, Processo Administrativo n. 11080.013954/2002-26, Rel. Cons. Maria
Teresa Martins Lopez)

Como sera visto, entretanto, tais posicionamentos passaram por transfor-
macdes com o decorrer do tempo, utilizando-se de critérios nem sempre Uteis
para a identificacdo da real natureza juridica e o correto tratamento contabil de
tais bonificacées.

3 AJUSTES DE PRECO POSTERIORES A TRADICAO DA MERCADORIA QUE NAO SAQ
RECEITA PARA FINS FISCAIS

Como visto, o fendmeno de precificacdo de um bem destinado a venda ¢
algo complexo na relacdo mercantil, ndo podendo estar subordinado meramente
ao momento de emissdo do documento fiscal (nota fiscal de venda) para fins de
que se venha a reconhecer uma receita decorrente da venda do bem.

Ainda nesse sentido, pode-se dizer que ha situaces em que se verifica um
efetivo ajuste de precos até mesmo em momento posterior a tradigcdo juridica
da mercadoria, com transferéncia dos riscos e beneficios atrelados ao negdcio
juridico, decorrente de praticas de mercado reiteradas, que servem, inclusive,
como fonte juridica a interpretacédo do direito comercial e da legislacdo que lhe
¢ subjacente.

Acerca da forca normativa dos usos e costumes de mercado em matéria de
contratos comerciais, faz-se mister reproduzirem-se os ensinamentos sempre
atuais de Fran Martins:

Sabe-se que o direito comercial tem caracteristicas proprias, que retratam justamente
o dinamismo da atividade empresarial, em contraste com a posicdo conservadora, de
certo modo estatica, dos atos de natureza civil. [...] Caracteriza-se, assim, o direito
comercial, como anteriormente assinalamos, pela simplicidade de suas férmulas,
pela internacionalidade de suas regras e institutos, pela rapidez de sua aplicacéo,
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pela elasticidade dos seus principios e também pela onerosidade de suas opera-
coes. Esses principios caracteristicos, necessarios para que o direito comercial possa
acompanhar a permanente evolucdo do mercado, ndo poderiam deixar de se refletir
nas obrigacdes resultantes dos contratos empresariais. [...] Também os usos e costu-
mes comerciais influenciam a obrigagdo resultante da atividade empresarial'.

Pode-se dizer que, na dinamica comercial, o fluxo de negociacdes e de
ajustamento de precos de venda acontece de forma tédo rapida e constante, que
se torna, até certo ponto, irrelevante se atribuir demasiada importancia a con-
ceitos mais estaticos, importados do direito civil, como os de condicionalidade
ou incondicionalidade das bonificacoes concedidas.

Nessa situagao, € perfeitamente compreensivel que a empresa adquirente
dessas mercadorias venha a reconhecer tais ajustes de preco, que seriam realiza-
dos a posteriori, como redutores do custo de aquisicao desses produtos destina-
dos a revenda, de forma que isso nédo representaria qualquer prejuizo ao Erario,
tendo em vista que, quando da revenda dessa mesma mercadoria adquirida com
o valor descontado (com reducdo de seu custo), deverd estar sujeita as regras
gerais de demanda e oferta de mercado, de modo que sera tributada pelo valor
cheio na sua operacao de venda, apropriando crédito de PIS e Cofins somente
sobre o custo final e efetivo dessa aquisicdo, portanto ja descontado de eventual
bonificacdo concedida pelo fornecedor.

Assim, no bojo das relacées contratuais mercantis, ha inclusive uma neces-
sidade de relativizacdo do momento de exigibilidade da contraprestagdo em
crédito (a favor do vendedor) comparativamente ao momento em que ocorre a
prestacao do bem vendido, isso devido a dindmica de tais relacdes comerciais,
que ndo pode ser menosprezada pelo direito tributdrio. Interessantes, nesse sen-
tido, as consideracées de Joaquim Garrigues acerca da tematica:

La exigibilidad "desde luego" de la obligacion pura, es decir, inmediatamente des-
pués de contraida, seguin el Derecho Civil [..] es inconciliable con las conveniencias
del trafico mercantil, donde generalmente se opera a base de crédito, es decir, sobre
la base de que la contraprestacion no sea inmediata a la prestacion”.

Isso sé evidencia que as tratativas comerciais com fornecedores, com sua di-
namica de revisdo constante de precos, podem se dar de forma inclusive ulterior

16. MARTINS, Fran. Contratos e obrigagdes comerciais. 17. ed. rev. e atual. Rio de Janeiro:
Forense, 2017. p. 7-8.

17. GARRIGUES, Joaquim. Tratado de derecho mercantil. Madrid: Revista de Derecho Mercantil,
1963. t. I, p. 11.
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a tradicdo da mercadoria, modificando o valor do preco negocialmente pratica-
do entre as partes e, consequentemente, a receita que esta sendo reconhecida.
No final, isso nada mais representa do que um desconto no preco de venda pra-
ticado pelo fornecedor, que ndo pode ser encarado nem como receita por parte
de quem vende nem, muito menos, por parte de quem adquire a mercadoria.

Entende-se, com isso, que a condicionalidade ou a incondicionalidade in-
trinsecas ao desconto ou a bonifica¢do concedida, embora possam representar
critérios juridicamente validos e que vém sendo ventilados em tribunais admi-
nistrativos e judiciais, assim como pelo préprio Fisco, ndo conseguem, por si so,
capturar a complexidade de tais relacdes mercantis em sua inteireza, nitidamen-
te considerando suas particularidades e dindmicas de mercado que exigem um
alto fluxo de negociacdes, as quais ocorrem quase que em tempo real.

Em suma, mais importante do que considerar como condicional ou incon-
dicional um desconto ou bonificacdo comercial, € definir se tal benesse se en-
contra dentro da estrutura de precificacdo do produto ou néo, sob pena de se
reconhecer um ganho de receita para o fornecedor ou para o adquirente da
mercadoria que seja meramente ficticio, sujeitando-o indevidamente a tributa-
cdo para fins de PIS e Cofins.

4 RELATIVIZA(;‘AO DO CUMPRIMENTO DE OBRIGACOES ACESSORIAS
CONCERNENTES A EMISSAO DO DOCUMENTO FISCAL

Ja se ressaltou a insuficiéncia em se adotar a emissdo da nota fiscal de ven-
da como parametro para se considerar como “incondicional” um desconto ou
bonificacdo concedida, portanto elemento estranho ao conceito de receita, até
porque, negocialmente, o valor do preco praticado entre as partes pode perfeita-
mente variar até que haja a tradicdo da mercadoria ao patriménio do comprador,
momento em que os riscos e beneficios do negdcio deverdo ser transferidos para
a outra parte da relacdo negocial, podendo, a partir dai, a receita atrelada a ven-
da realizada ser reconhecida para fins tanto contabeis como fiscais.

0 que ocorre nesse caso, em final de contas, seriam meras variagdes de pre-
co anteriores mesmo ao momento de reconhecimento da receita, devendo, por
conta disso, compor o proprio montante de receita de venda das mercadorias
que estdo sendo naquele momento transacionadas.

Em rigor e como regra geral, em um contrato de compra e venda mercantil,
SO podera ser considerada como faturada uma determinada mercadoria quando
ela estiver em maos (posse ou propriedade) de seu adquirente, e ndo a partir da
mera emissao de um documento fiscal.
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Nesse sentido, deve-se ter em conta a relativizacdo das obrigacdes aces-
sorias que sdo utilizadas como parametro para definicdes, como, por exemplo,
de faturamento/receita bruta, incompativeis com uma visdo tradicional de se
reconhecer receita como base meramente em emissdo de nota fiscal de venda,
chegando-se a exigir que o valor do desconto esteja expressamente informa-
do nesse documento para que seja afastada a tributagcdo sobre seu valor, nos
termos da Instrucdo Normativa SRF n. 51/1978 e do enunciado constante do
Parecer CST/SIPR n. 1.386/1982.

5 DiIsCusSAO NA JURISPRUDENCIA ACERCA DA NATUREZA JURIDICA DAS
BONIFICACOES COMERCIAIS

A Receita Federal, por meio da sua Coordenacdo de Sistema de Tributacdo
(Cosit), quando exarou o Parecer CST/SIPR n. 1.386/1982 ja manifestava seu
entendimento acerca da natureza juridica das bonificacdes, equiparando-as a
descontos, da seguinte forma:

Bonificagdo significa, em sintese, a concessdo que o vendedor faz, ao comprador,
diminuindo o preco da coisa vendida ou entregando quantidade maior que a esti-
pulada. Diminuicdo do preco da coisa vendida pode ser entendido também como
parcelas redutoras do prego de venda, as quais quando constarem da Nota Fiscal
de venda dos bens e ndo dependerem de evento posterior & emissdo desse do-
cumento, sdo definidas, pela Instru¢do Normativa SRF n. 51/78, como descontos
incondicionais [...].

Em que pese a tendéncia simplificadora do Fisco ao tratar do tema, ha de se
salientar que repasses (ou "benesses"), tratados em sentido amplo, sempre estéo
compostos por uma parte que os concede e outra parte que se vé como bene-
ficiaria de tais benesses. Assim, com base na jurisprudéncia administrativa e na
judicial que vém tratando do tema, podem-se classificar, pelo menos, quatro na-
turezas juridicas diferentes para tais repasses: (i) prestacio de servigo; (ii) doacéo;
(iii) desconto condicional; e (iv) desconto incondicional.

Considerando essa segregacio, vale ressaltar quais os caracteres e qualifi-
cativos que vém sendo adotados para juridicamente diferenciar, na pratica, tais
espécies de repasses ou benesses praticadas pelas empresas, em conformidade,
principalmente, com os precedentes administrativos que ja trataram do tema.

Em primeiro lugar, a prestacdo de servico pressupde uma contraprestacdo ao
recebimento do preco consubstanciada num fazer (facere), de forma a produzir
uma vantagem imediata para o tomador de servicos, portanto inconfundivel
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com o fornecimento de mercadorias tipico do setor comercial. Quando isso ndo
ocorre, de forma a decorrer de um genuino contrato de prestacédo de servicos,
nao ha que se falar de bonificacdo com natureza de prestacdo de servicos. Ou é
uma coisa, ou outra. Com isso, tem sido bastante rara a configuracdo da bonifi-
cacdo da perspectiva de um contrato de prestacio de servicos.

Por outro lado, quando desvinculadas de uma prestacdo de servicos e da
operacdo de venda, tais repasses vém sendo classificados como verdadeiras doa-
coes (Acordio n. 9303-003.515, de 15.03.2016), ou seja, repasses ou benesses
"“transferidas por liberalidade da empresa, apresentando natureza de doacéo”
(Acorddo n. 3802003.562, de 20.08.2014). Segundo a Receita Federal (Solu-
cdes de Consulta Cosit n. 291 e n. 380, de 2017) haveria receita tributavel
tanto no recebimento da mercadoria pelo adquirente, quanto na sua revenda.

Por conta desses aspectos, o entendimento mais recente do Conselho Admi-
nistrativo de Recursos Fiscais (Carf) acabou tendendo a se firmar no sequinte
sentido, no que se refere a diferenciacdo entre doacdes e bonificacoes:

Quando, entretanto, as mercadorias séo recebidas em operacdes isoladas, isto &,
descasadas de uma concomitante operacgdo de compra e venda, de bonifica-
cdes ndo se trata, mas meramente de doacdes. O valor das mercadorias assim
recebidas constitui receita de quem as recebe, pois aumenta o seu patrimonio liqui-
do [..]. (CSRF, 32 Turma, Acordio n. 9303003.515, 15.03.2016). (grifos nossos).

Vale ressaltar, com isso, que as bonificacées comerciais de que ora se cogita
no presente estudo, possuem relacdo intrinseca com a operacdo de compra e
venda, tendo em vista possuirem a funcao precipua de restaurar o valor original
do bem, de forma a evitar qualquer impacto indesejado no preco praticado. No
mais, tais valores, repassados via bonificacdo, ndo representam mera liberali-
dade por parte de quem concede, por estarem atrelados a um compromisso
negocial de manutencéo do valor e preco praticados na operagdo de venda.

Por outro viés, quando o repasse ou a benesse concedidos pela empresa, de
alguma forma, estiverem atrelados a operacdo de venda, o valor representa-
tivo podera ser, pela jurisprudéncia administrativa, reputado como um desconto
condicional ou um desconto incondicional; nesta ultima situacao, ndo se subme-
tendo a tributacdo. Nesse caso, como ja bem entendeu o Carf, “as bonificacées
podem ser vinculadas ou desvinculadas de operacdes de venda [...]. Para as bo-
nificacdes desvinculadas de operacdes de venda, basta a apresentacdo das notas
fiscais e dos contratos que lhes servem de suporte, provas estas devidamente
acostadas aos autos" (Acorddo n. 3802003.562, de 20.08.2014).
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Nessa linha de raciocinio, a bonificacdo ou a benesse possuem natureza
de desconto condicional, quando se subordinam a evento futuro e incer-
to (e.g., Acorddo n. 9303-004.608, de 26.01.2017, e Acorddo n. 9303-
003.810, de 16.05.2016), isto €, quando se subordinam a condicao juridica
que s6 vem a se implementar em momento posterior ao faturamento dos
bens vendidos (momento futuro), ndo compondo mais o prego praticado
entre as partes contratantes.

A condigdo pode estar atrelada, como ensinou Rubens Gomes de Sousa, a
uma "condicdo de pagamento™® como, por exemplo, se o pagamento for rea-
lizado a certo prazo, de determinada forma estipulada entre as partes etc. Isso,
por si s6, ndo desnatura o valor que esta sendo em final de contas faturado por
parte do fornecedor das mercadorias transacionadas. Por conta disso, quando
apresenta carater puramente condicional, ndo deve o "desconto” representar, a
priori, parcela redutora do preco de venda ou efetivo desconto no preco pra-
ticado pelo vendedor, ndo compondo, igualmente, a receita bruta da empresa
vendedora. Poderia, na pior das hipoteses, ser encarada apenas, da perspectiva
da Receita Federal, formalizada na Solucdo de Consulta Cosit n. 34, de 21 de
novembro de 2013, como uma receita financeira a ser reconhecida pela parte
que a recebe (comprador) e uma despesa financeira incorrida pelo vendedor, o
que implicaria uma aliquota diferenciada para fins de incidéncia de PIS e Cofins.

Ademais de tudo isso, importante mencionar que a bonificagdo ou o des-
conto qualificado como condicional - assim como ocorre com a prestacédo de
servico - ndo se confunde com a mera doagdo. Nesse sentido, como bem pontua
José Minatel: "Nessa concepcao formal, o atributo ‘condicional’ das bonificacées
permitiria afasta-las da tonica da liberalidade que caracteriza as 'doacdes™ .

Por outro lado, ndo sendo reputada doacéo e, também, quando ndo atrelada
a qualquer evento que se qualifique como futuro e incerto, a bonificacdo ¢ tida
como um desconto incondicional, ja compondo, a priori, 0 preco praticado pelo
vendedor (Acdrdio n. 9303003.486, de 23.04.2016), ndo havendo de se falar
de receita tributavel nem da perspectiva do vendedor, nem - muito menos - do
comprador, como ja assinalado.

A Receita Federal, inclusive, possui entendimento acerca de quando o descon-
to (ou bonificacéo) deve figurar como um desconto incondicional, no sequinte

18. SOUSA, Rubens Gomes de. Compéndio de legislacao tributaria. 2. ed. Rio de Janeiro: Edi-
coes Financeiras, 1954. p. 372.

19. MINATEL, José Antonio. Bonificagdes e descontos obtidos nas compras: qualificacdo juridica
impede a incidéncia de PIS/COFINS. Disponivel em: <https://www.ibet.com.br/wp-content/
uploads/2014/12/José-Antonio-Minatel-2.pdf>. Acesso em: 17 ago. 2020.
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sentido: "Os descontos incondicionais consideram-se parcelas redutoras do
preco de vendas, quando constarem da nota fiscal de venda dos bens ou
da fatura de servicos e ndo dependerem de evento posterior a emisséo
desses documentos"”. (grifos nossos). Tal interpretacdo da RFB vem tomando
por base o que ja estava disposto na Instrucdo Normativa SRF n. 51, de 1978,
que assim prescreve:

Descontos incondicionais sdo parcelas redutoras do preco de venda, quando cons-
tarem da nota fiscal de venda dos bens ou da fatura de servi¢cos e ndo depende-
rem de evento posterior 4 emissdo desses documentos. (grifos nossos).

Para tanto, sequindo a linha interpretativa reiteradamente adotada por parte
da RFB, acerca da bonificacio enquanto desconto incondicional: “E concedido
de pronto ao comprador para que se efetive a venda, dai ser reconhecido na
linguagem coloquial como o ‘desconto concedido na nota fiscal™?. Isso quer
dizer que, caso, por algum motivo, o valor referente a bonificacdo ndo venha
formalizado como um desconto informado no préprio corpo do documento fis-
cal, o Fisco entende que se trataria de bonificagdo com natureza de desconto
condicional, portanto sujeita a tributacdo, seja como receita bruta, seja como
receita financeira.

Contrariamente ao posicionamento exarado por parte da Receita Federal, um
cuidado que se deve tomar refere-se a necessidade de se vir a determinar com
maior precisdo o momento que se deve considerar para fins de reconhecimento
de receita e efetivo "faturamento” da mercadoria, ja que antes disso pende uma
definicdo sobre a exatiddo ou mensurabilidade do preco que esta sendo auferido
pelo vendedor, incorporando-se ao seu resultado patrimonial.

Entende-se - como ja bastante detalhado - que nem sempre esse momento
do reconhecimento de um ingresso como receita coincide com a emisséo da "fa-
tura” ou documento fiscal (nota fiscal de compra e venda), tendo em vista a ne-
cessidade de implementacao das condicoes devidas e pressupostas ao reconhe-
cimento da receita, como, por exemplo, a mensurabilidade do valor envolvido.

Diferentemente do caso em que ha uma redefinicdo do preco do negocio
logo de inicio, ou seja, ja ha uma nova precificacdo antes mesmo que ocorra a
transagao, ha igualmente situacdes concernentes a entrega adicional de produ-
tos ou de outros tipos de benesses em bonificacdo em que ndo ha de se falar
tecnicamente, a luz do direito privado, em uma nova precificagao, isto ¢, uma
definicdo nova de prego, haja vista que mesmo nessas circunstancias, como

20. MINATEL, José Antonio. Op. cit., p. 10.
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definiu o Superior Tribunal de Justica (STJ), isso ndo implicaria efetivamente uma
“reducdo do preco do negocio”, mas apenas uma reducao do “preco médio de
cada produto”, como se observa do sequinte trecho de deciséo:

A bonificacdo ¢ uma modalidade de desconto que consiste na entrega de uma
maior quantidade de produto vendido em vez de conceder uma redugdo do valor da
venda. Dessa forma, o provador das mercadorias € beneficiado com a redug¢ao do
preco médio de cada produto, mas sem que isso implique reducédo do preco
do negacio (STJ, REsp n. 1.111.156/SP, 1° Secio, Rel. Min. Humberto Martins,
DJe de 22.10.2009). (grifos nossos).

Em sentido um pouco diferente do tracado pelo STJ, o Carf chegou a equi-
parar as bonificacdes ou repasses financeiros, de forma indiferenciada, a ver-
dadeiros descontos, mas sem dizer que aquelas eram espécies desses Ultimos,
ou que ndo eram até diferentes, na esséncia, de qualquer modelo tradicional de
desconto conforme tragado originalmente pelo direito civil. Veja-se trecho do
acordao do tribunal administrativo a esse respeito:

De todo modo, pelas conclusdes acima, as bonificacoes, sejam elas veiculadas me-
diante abatimento de prego, em moeda com objetivo de “rebache de preco” [sic] ou
em mercadoria, serdo sempre descontos condicionais ou incondicionais. Ou seja,
tém sempre natureza juridica de desconto, e como tal devem ser tratadas pelo
direito, seja privado seja tributdrio, cabendo, entéo, aprofundar a investigacao do
conceito, contetdo e alcance do que venha a ser bonificagdo ou desconto, € os cor-
respondentes tratamentos determinados pelo ordenamento patrio, para se aquilatar
os efeitos tributarios que deles devam emanar (4 Camara, 22 Turma Ordinaria,
Acdrdio n. 3402002.092, de 23.06.2013).

Essa falta de sistematizacdo e uniformidade de conceitos, em sede jurispru-
dencial, ndo escapou a observacdo de José Minatel, que tentou ver, com isso,
uma utilidade pratica do entendimento do STJ, no sequinte sentido:

Diante dessa multiplicidade de signos e auséncia de sistematizacao, a definicao que se
extrai do julgado do STJ ndo convalida uma classificagdo, mas serve para corroborar o
aceno inicial no sentido de que as "bonificacdes” realizadas nas operacdes comerciais
entre fornecedor e revendedor nao se restringem unicamente a entrega de quantida-
de maior de mercadorias sem custo para o adquirente, podendo se dar na forma de
"descontos" que contribuem para a reducéo dos precos dos produtos vendidos pelos
fornecedores (rebate), modalidade que se apresenta com nitida natureza financeira na
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medida em que diminui os desembolsos - e por consequéncia, 0s custos - da pessoa
juridica adquirente em relagdo aos produtos negociados?'.

Afora as figuras da (i) doacéo, da (ii) prestacdo de servicos, do (jii) des-
conto condicional e do (iv) desconto incondicional, a jurisprudéncia adminis-
trativa chega a referir-se a benesse que se configura como uma espécie de
"ajuste no custo de aquisicdo” e a que, geralmente, se imputa o qualificativo
de "bonificacdo comercial”,

Entende-se que, em grande parte, essa figura se confunde com uma espécie
de desconto de carater condicional, por seu fato gerador se dar em momento
posterior ao “faturamento” ou emisséo da nota fiscal de venda da mercadoria,
assim como a aquisicio dos bens pela empresa compradora (beneficiaria), o que
ocorreria em decorréncia da implementacdo de uma condicéo juridica, discipli-
nada tradicionalmente pelo direito civil.

Assim, nem tudo que representa um fator de reducao do custo de aquisi¢do
pode ser tido como um ajuste ocorrido a posteriori no custo de aquisicdo do
bem. Isso quer dizer que um desconto concedido incondicionalmente podera
ser fator de reducéo do custo de aquisicdo, influindo no préprio preco praticado
entre as partes antes mesmo de se reconhecer uma receita decorrente da venda
de mercadorias.

No que tange as bonificacdes concedidas em forma de rebate financeiro,
o Carf ja manifestou o seu entendimento em linha com os argumentos acima
expostos, trazendo apenas um novo elemento importante, concernente ao fato
de as mercadorias adquiridas encontrarem-se em estoque (ndo comercializadas)
ou ja terem sido comercializadas, conforme demonstrado pelo julgado abaixo
transcrito:

PIS E COFINS. REGIME NAO CUMULATIVO. BONIFICACOES E DESCONTOS COMER-
CIAIS. NATUREZA JURIDICA DE REDUCAQ DE CUSTOS. Por forca dos arts. 109 e
110 do CTN e segundo a definicdo, o contetdo e alcance dos institutos, concei-
tos e formas de direito privado (direito societario), nos termos do art. 177, da Lei
6.404/76, e conforme as Deliberagdes CVM n. 575, de 05 de junho e n. 597, de 15
de setembro de 2009, e CPC n. 16 € 30, de 2009, tem-se que as bonificacdes e
descontos comerciais ndo possuem natureza juridica de receita, devendo
ser tratados como redutores de custos, e como tal devem ser reconheci-
dos a conta de resultado ao final do periodo, se o desconto corresponder a
produtos ja efetivamente comercializados, ou a conta redutora de estoque,

21. MINATEL, José Antonio. Op. cit., p. 9.
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se os descontos referirem-se a mercadorias ainda ndo comercializadas pela
entidade (4* Camara, 2° Turma Ordinaria, Acorddo 3402002.092, Processo
10510.721517/201109). (grifos nossos).

Extrai-se do julgado acima que a bonificacdo comercial, com o intuito de
ajustar o preco das mercadorias, ndo sera considerada receita pela empresa
recebedora das bonificagdes ou descontos comerciais, configurando fator de
reducdo do custo de aquisicdo dos produtos, refletindo-se seja em resultado em
relacdo as mercadorias que ja foram objeto de comercializacdo, seja na conta
estoque em relacdo as mercadorias ainda ndo comercializadas.

Parece, com base nisso, que a referida decisdo chegou o mais proximo da
esséncia das bonificacdes ou descontos concedidos no contexto de uma rela-
cdo comercial, considerando as particularidades relacionadas ao dinamismo e a
rapidez das relacdes mercantis.

6 CASO ESPECIFICO DAS BONIFICACOES EM MERCADORIAS

Como ja mencionado, as bonificacdes em mercadorias ndo precisam constar
como um “desconto em nota" para que sejam consideradas como genuinos des-
contos no preco praticado quando da venda de mercadorias, ja que a dindmica
mercantil lhes impde invariavelmente essa qualificacdo.

Tem-se que o recebimento de mercadorias evidentemente ndo seria receita,
do mesmo modo que o fornecedor ndo pagara mais PIS e Cofins pelo fato de
haver disponibilizado um numero maior de mercadorias. Esse chegou a ser, in-
clusive, o posicionamento majoritario em julgamentos realizados pelo Carf no
passado, conforme demonstrado a partir da ementa abaixo transcrita:

ASSUNTO: CONTRIBUICAO PARA O FINANCIAMENTO DA SEGURIDADE SOCIAL -
COFINS

EMENTA: COFINS. MERCADORIAS RECEBIDAS EM BONIFICACAQ. NAO INCIDENCIA.
0 recebimento de mercadorias em bonificacdo implica em mera reducdo do respec-
tivo custo unitdrio de aquisicdo. Reducdo de custo ndo equivale a receita e, portan-
to, ndo pode ser fato gerador da Cofins, nem mesmo apds a vigéncia da EC n. 20/98
(Acorddo 3403-00.393 em 25.05.2010, publicado no DOU em 24.03.2011).

De modo bastante semelhante, ja se pronunciou o proprio STJ, o que fez da
seguinte forma:
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A bonificagdo ¢ uma modalidade de desconto que consiste na entrega de uma
maior quantidade de produto vendido em vez de conceder uma reducdo do
valor da venda. Dessa forma, o provador das mercadorias ¢ beneficiado com a
reducdo do preco médio de cada produto, mas sem que isso implique reducéo
do prego do negdcio (STJ, 1° Se¢do, REsp n. 1.111.156/SP, Rel. Min. Humberto
Martins, DJe de 22.10.2009). (grifos nossos).

Pensar em sentido contrario acarretaria um racional que poderia chegar a
um certo nivel de absurdo, como, por exemplo, na situacdo em que uma empre-
sa acaba de ser constituida e, antes mesmo de comegar a gerar resultado com
a venda de suas mercadorias, resolve ja garantir um estoque inicial. Com isso,
adquire mercadorias e, a0 mesmo tempo, € bonificada com outras tantas por
parte de seus fornecedores. Ocorre que, por questdes de mercado, a empresa
(adquirente) s6 comega a vender esses mesmos produtos por ela adquiridos trés
meses apds a sua compra, gerando resultado com tais vendas.

Nesse sentido, poder-se-ia afirmar que a empresa teve receita tributavel
para fins de PIS e Cofins ja no primeiro més apds sua constituicdo? Parece bem
irrazoavel chegar-se a esse racional. Isso porque de receita ndo se trata, nem
para fins contabeis, nem - muito menos - para fins tributarios, mas sim de efeti-
vos descontos realizados em cima do preco dos produtos comercializados.

7 ASPECTOS RELACIONADOS A INSTITUICAO DA DENOMINADA CONTRIBUICAO
soBRE Bens £ Servicos (PL n. 3.887/2020)

Como ¢ de publico conhecimento, o Governo Federal apresentou o Projeto
de Lei n. 3.887, de 2020, com o fito de criar a chamada Contribuicdo sobre Bens e
Servicos (CBS), a partir do intento de unificagdo do PIS e da Cofins, alterando, em
uma série de aspectos, a sistematica de incidéncia e apuracéo das referidas con-
tribuicdes, de forma que, por exemplo, a aliquota seria definida em 12% (doze
por cento) e a sistematica de célculo alterada.

Embora haja quem alegue que o Projeto de Lei nasceu inconstitucional?
- por entender que, ao tratar de incidéncia sobre bens e servicos no artigo 1°,
caput e paragrafo Unico, estaria o projeto extrapolando competéncia constitu-
cional tracada a partir do artigo 195 da Constituicao Federal -, definitivamente,
nao pensamos assim. Ao menos eventual inconstitucionalidade ndo decorreria

22. PAULA, Breno de. A nova CBS, apresentada como reforma tributdria pela Unido, € inconstitu-
cional. Disponivel em: <https://www.conjur.com.br/2020-ago-08/breno-paula-cbs-inconsti-
tucional>. Acesso em: 17 ago. 2020.
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exclusivamente desse fato isolado. Isso porque o dispositivo constante do art. 2°
do Projeto traz a previsdo de que "a CBS incide sobre o auferimento da receita
bruta de que trata o art. 12 do Decreto-lei n. 1.598, de 26 de dezembro de
1977, em cada operacdo”, o que restaria conforme, nesse aspecto, com o texto
constitucional.

Vale ressaltar que a referéncia ao artigo 12 do Decreto-lei n. 1.598/1977 pelo
Projeto de Lei remete ao conceito de receita bruta fincado a partir das alteracoes
trazidas pela Lei n. 12.973/2014, assim dispondo:

Art. 12. A receita bruta compreende:

| - o produto da venda de bens nas operagdes de conta propria;

Il - o prego da prestacdo de servicos em geral;

[Il - o resultado auferido nas operagdes de conta alheia; e

IV - as receitas da atividade ou objeto principal da pessoa juridica ndo compreen-
didas nos incisos | a lll.

Vale entender que o conceito de receita bruta trazido pelo dispositivo nor-
mativo supracitado compreende, necessariamente, receitas decorrentes “da ati-
vidade ou objeto principal da pessoa juridica”, tendo em vista a necessidade
de interpretacdo conjunta e integrada dos incisos do referido artigo. Em outras
palavras, ndo poderia ser algo desvencilhado da propria operacdo da empresa,
sendo, por conta disso, necessariamente uma receita de carater operacional.

Nesse contexto, especificamente no que diz respeito ao regime tributario das
bonificacdes comerciais, poder-se-ia dizer que, caso haja a aprovagao do Projeto
de Lei da CBS, ndo havera qualquer brecha legal para que se considerem as bo-
nificacdes, mesmo com carater “condicional”, como receita financeira de quem
as adquire, contrariamente ao que ja pretendeu a Receita Federal (Solugdo de
Consulta Cosit n. 34, de 2013), assim como ndo ha como subsistir o argumento
de que isso deve compor a receita bruta de qualquer das partes envolvidas na
opera¢do mercantil - seja vendedor, seja comprador do produto transacionado.

8 ConcLUSOES

Tendo em vista todo o exposto no presente estudo, e considerando o cena-
rio em que tais bonificacées sdo concedidas no bojo de uma relagdo mercan-
til, especificamente atreladas a compra e venda de mercadorias, vé-se como
impreciso e incoerente eleger-se o documento fiscal (nota fiscal de venda) como
instrumento probandi da incondicionalidade de determinada bonificacdo ou
desconto comercial que esta sendo concedido pelo fornecedor, com a imposi¢do

REVISTA DE DIREITO CONTABIL FISCAL ® SAQ PAULO ® VOLUME 2 ® NUMERO 4 * JUL./[DEZ. 2020



50 « DanieL Dix CarNEIRO | BRUNO NOGUEIRA REBOUCAS

de seu destaque ou informacdo em nota, como vém erroneamente procedendo
as autoridades fiscais.

Deve-se entender por desconto incondicional aquele que precede a pre-
cificagdo das mercadorias e a conclusdo da propria operacdo de venda, sendo
coerente que se determine como marco temporal o momento em que se deve
reconhecer a receita em uma compra e venda mercantil, ou seja, o instante
da tradicdo do bem a posse ou propriedade do comprador das mercadorias
transacionadas.

Ha também situagcdes em que, posteriormente a conclusdo da venda de
mercadorias e do correspondente reconhecimento da receita atrelada a essa
operacdo de venda, o comprador podera reconhecer um valor a titulo de redu-
cdo de custo das mercadorias adquiridas em seu resultado, ndo se confundindo
com uma receita para fins tributarios, nem da perspectiva do vendedor, nem do
comprador, considerando-se o dinamismo e a fluidez das relacées mercantis,
subordinadas aos usos e costumes levados em conta pelo direito comercial, ndo
se encontrando presas as categorias tradicionais e, até certo ponto, estanques
dos institutos tipicos do direito civil.

Com isso, e com base em jurisprudéncia, tanto administrativa quanto judicial
- que vem se demonstrando mais lucida acerca do tema -, pode-se afirmar que
as denominadas bonificagdes, em suas mais variadas formas (rebate financeiro,
bonificagdo em mercadorias, concessdo de notas de crédito etc.) ndo deveriam
ser consideradas como receita para fins de incidéncia do PIS e da Cofins, dife-
rindo, como bem demonstrado, de outras situagcdes em que a incidéncia seria
possivel (i.e., doagdo e contraprestagdo de um servico).

Por fim, caso haja a aprovacio do Projeto de Lei da CBS, ndo havera qualquer
brecha legal para que se considerem as bonificacdes, mesmo com carater “con-
dicional”, como receita financeira de quem as adquire, contrariamente ao que ja
pretendeu a Receita Federal (Solucdo de Consulta Cosit n. 34, de 2013), assim
como ndo ha como subsistir o argumento de que isso deve compor a receita
bruta de qualquer das partes envolvidas na operacdo mercantil - seja vendedor,
seja comprador do produto transacionado.
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